
Ihr Aufgabengebiet
• �Flächendeckende Gewinnung neuer Multiplikatoren  

(Vertriebspartner)
• �Regelmäßige Betreuung der Vertriebspartner, dabei  

Befähigung der vorhandenen und neuen Vertriebspartner 
zur selbstständigen Neukundengewinnung für die HEK

• �selbstständige Erschließung neuer Vertriebswege
• Konkurrenzbeobachtung
• Durchführung von Workshops für Multiplikatoren

Wir suchen schnellstmöglich 
für unseren Vertrieb im Raum Nürnberg 

Außendienstmitarbeiter (m / w)

Ihr Profil
Wir setzen eigenverantwortliches Handeln, Kommunikations­
fähigkeit und Engagement voraus. Eine mehrjährige Berufs­
erfahrung im Außendienst der gesetzlichen oder privaten 
Krankenversicherung oder bei einem Finanzdienstleister 
rundet das Profil ab. Ein eigener PKW ist für die Ausübung 
dieser Tätigkeit erforderlich. 

Unser Angebot
Wir bieten neben einer guten tariflichen Vergütung ein 
anspruchsvolles Aufgabengebiet. Zusätzlich gewähren wir 
gute Sozialleistungen, wie z. B. eine zusätzliche betriebliche 
Altersversorgung und vermögenswirksame Leistungen nach 
dem Vermögensbildungsgesetz. 

Jetzt bewerben
Ihre Bewerbung richten Sie bitte unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und Ihres  
frühestmöglichen Eintrittstermins vorzugsweise per E-Mail an Bewerbungen@hek.de
HEK – Hanseatische Krankenkasse ● Herrn Rodriguez Wachs
Wandsbeker Zollstr. 86-90 ● 22041 Hamburg

Fragen?
Ihre Fragen beantwortet Ihnen  
Herr Wittrin gerne telefonisch unter 
Tel.	 06819 3610-92 
Mobil 	 0173 2006747


