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Dialog Leben: Neue Tarifgeneration mit bestem Preis-
Leistungs-Verhaltnis fur passgenaue Kundenlosungen

e Maklerversicherer der Generali Deutschland mit zahlreichen neuen Leistungen und
Services bei der Absicherung biometrischer Risiken

e Attraktive und kundenfreundliche Bedingungen fiir die ErschlieRung weiterer
Zielgruppen

Munchen/Augsburg — Die Dialog Lebensversicherung, der Maklerversicherer der Generali Deutschland und
Spezialist in der Absicherung biometrischer Risiken, bringt eine neue leistungsstarke Tarifgeneration auf den
Markt. In der Arbeitskraftabsicherung und in der Risikolebensversicherung werden neue Leistungen und
Services eingefuhrt und fur die Kunden optimiert.

Mit der neuen Tarifgeneration in der Biometrie-Versicherung setzt die Dialog ein starkes Zeichen fir mehr
Kundenorientierung und Wettbewerbsfahigkeit. Durch gezielte Leistungsverbesserungen und eine deutlich
optimierte Preisstruktur wird das Angebot fiir eine breite Zielgruppe attraktiver und zugleich bezahlbarer. So
entfallen beispielsweise bei der Berufs- und Erwerbsunfahigkeitsversicherung die Zusatzkosten fir monatliche
Zahlweise, was zu einer Beitragsersparnis von rund 3% fihrt. Auch in der Risikolebensversicherung wurden
die Tarife neu kalkuliert — unter anderem durch die Einfiihrung eines aktualisierten Rechnungszinses und einer
differenzierteren Berufsgruppensystematik.

Tamara Pagel, Vorstandsvorsitzende der Dialog Versicherungen, sagt: ,Mit der neuen Tarifgeneration in
der Lebensversicherung unterstreicht die Dialog ihren Anspruch, ,Best-in-Class‘ fir Kunden und
Vertriebspartner zu sein. Unsere weiterentwickelten Angebote werden noch attraktiver fur breite Kunden-
Zielgruppen. Damit steigern wir die Wettbewerbsfahigkeit unseres Preis-Leistungs-Verhéltnisses erheblich.
Gleichzeitig verbessen wir damit fir unsere Partner die Angebotsmdglichkeiten, um die Bedarfssituationen
und Wiinsche ihrer Kunden zielgenau zu versichern.”

LEISTUNGSVERBESSERUNGEN IN DER ARBEITSKRAFTABSICHERUNG

Zur Arbeitskraftabsicherung bietet die Dialog Leben sowohl die Berufsunféahigkeits- wie auch
Erwerbsunféhigkeitsversicherung jeweils als selbstdndige Versicherungen an. Die neue Tarifgeneration
beinhaltet zahlreiche Leistungsverbesserungen. Die wichtigsten sind:

e Nachversicherungsgarantie: Anhebung der maximalen BU-Rente von bisher 3.500 EUR monatlich
auf 4.000 EUR (je Inanspruchnahme max. 50 % der aktuellen BU-Rente und monatlich max. 1.000
EUR)

e Einfuhrung Karrieregarantie: Moéglichkeit der Erhéhung der Rente bei einer Gehaltserh6hung (mind.
5 %) um denselben Prozentsatz (max. 6.000 EUR; bei Kammerberufen max. 7.500 EUR)

e Neues Nachversicherungsereignis bei Erhalt von Prokura
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e Widerspruch der Beitragsdynamik unbegrenzt moglich: Erneute Risikoprifung entfallt, ab einer
Dynamik von 4% erfolgt lediglich eine finanzielle Angemessenheitspriifung

e Erhohung der Rehahilfe: 6 Monatsrenten, max. 6.000 EUR

e Anderung bei Verlangerungsoption bei Erhéhung der Regelaltersgrenze: Die versicherte Person
kann éalter als 50 Jahre alt sein. Einzige Voraussetzung: Die Restlaufzeit des Vertrags muss zum
Umstellungszeitpunkt noch mindestens 5 Jahre betragen

QUALITATSSTEIGERUNG UND NACHHALTIGE VERBESSERUNGEN IN DEN RISIKOLEBEN-TARIFEN

Auch in den Tarifen zur Risikolebensversicherung hat die Dialog die Qualitat erheblich gesteigert. Der friihere
Tarif Basic heif3t ab sofort RISK-vario® Classic. Verbessert werden daneben der Klassiker RISK-vario® und
der Spitzentarif RISK-vario® Premium. Neu ist — gegeniiber dem bisherigen ,Baufi-Kurzantrag“ — in allen
Tarifen der sogenannte Kurzantrag, der mit lediglich zwei Fragen zum Gesundheitszustand auskommt und flr
mehr Zielgruppen zur Verfigung steht. ,Damit erweitern wir die Anwendung des Kurzantrags fur die
Ansprache weiterer Kunden. Im Zuge der neuen Berufsgruppensystematik werden aus vier nunmehr acht
Berufsgruppen, somit verbessert sich auch die risikoaddquate Einstufung. Das ermoglicht den
Vertriebspartnern einen breiteren Zugang zu attraktiven Zielgruppen®, betont Michael Reinelt,
Vertriebsvorstand der Dialog Versicherungen.

Zudem verdoppelt die Dialog den vorlaufigen Versicherungsschutz. Denn Kunden legen Wert darauf, dass sie
unmittelbar nach Antragstellung bereits eine Art ,Basisschutz* haben. Mit bis zu 200.000 EUR ist dieser Schutz
bei der Dialog nun doppelt so hoch wie bisher.

Weitere Informationen zur neuen Tarifgeneration der Dialog Lebensversicherungs-AG finden Sie unter:
https://www.dialog-versicherung.de/services/services/kampagnen/tarifgeneration-biometrie

DIALOG

Die Dialog (Dialog Lebensversicherungs-AG und Dialog Versicherung AG) ist der Maklerversicherer der Generali in
Deutschland. Mit vielfach ausgezeichneten Produkten zur Absicherung biometrischer Risiken, betrieblicher Altersversorgung
sowie Sachversicherungen halt die Dialog Versicherungslésungen fiir Privat- und Firmenkunden bereit. Mit Kompetenz auf
Augenhdhe arbeiten die 800 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter mit rund 19.000 unabh&ngigen Vertriebspartnern eng zusammen.

GENERALI IN DEUTSCHLAND

Die Generali in Deutschland ist eine der fihrenden Erstversicherungsgruppen im deutschen Markt mit Beitragseinnahmen von
rund 15 Mrd. € und mehr als 9 Mio. Kundinnen und Kunden. Als Teil der internationalen Generali Group ist die Generali in
Deutschland mit den Marken Generali, CosmosDirekt und Dialog in den Segmenten Leben, Kranken und Schaden/Unfall tatig.
Ziel der Generali ist es, fur ihre Kundinnen und Kunden eine lebenslange Partnerin zu sein, die dank eines hervorragenden
Vertriebsnetzes im Exklusiv- und Direktvertrieb sowie im Maklerkanal innovative, individuelle Losungen und Dienstleistungen
anbietet.

Die Sicherheit lhrer persdnlichen Daten ist uns sehr wichtig. Bitte teilen Sie uns mit, wenn Sie keine weiteren Informationen
mehr von uns wiinschen. Wir werden Ihre Daten dann aus unserem Verteiler I16schen.
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